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Ansprache - Wir machen einen Termin!

Guten Tag Herr/Frau Kunde/in,
ich möchte Sie als Kunde gewinnen.

Ich bin Wirtschaftsberater. Meine Berufung ist es, Menschen beim Sparen in der 
langanhaltenden Null- und Minuszinsphase zu helfen.

Ich habe mich darauf spezialisiert, wie man:
… mit kleinen Sparbeiträgen 

… ein großes Vermögen aufbaut 
… obwohl es keine Zinsen mehr gibt.

Ich wiederhole noch einmal: wie man:
… mit kleinen Sparbeiträgen 

… ein großes Vermögen aufbaut
… obwohl es keine Zinsen mehr gibt.

TV: Dazu benötige ich einen Termin von ca. 35 Minuten. Wann ist das möglich? (TV)

Wann können wir uns (gemeinsam mit Ihrer/ Ihrem Partner/in treffen? 
Nächste Woche ginge es bei mir noch am Dienstag 17:30 Uhr oder Mittwoch 18:00 Uhr. 

Termin
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